Red&
The Open Text

Web Solutions Group

SAP Portalintegration
Die nachste Generation

RedDot Usergroup

Markus von Aschoff
Product Marketing Manager

16.06.08

OPEN TEXT

Copyright © Open Text Corporation. All rights reserved.



Einleitung — Portal Content Management “e"@

The Open Text

Web Solutions Group

Portal Content Management

Dokumente

S

Applikationen/
Prozesse

Airport & Flightinfo I:I I:I

Hydrofoils Infa
Train & Bus Infa

L)) )

Web Content

[

—> Ein einziger, zentraler Einstiegspunkt
Zugriff auf alle Prozesse und Informationen
Web Content & Applikationen unter einem Dach




Einleitung - Schwerpunkte von

Portalen
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Contract Data
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|wiork Contract — Comm. employes 1 E-mail Ulia.grimméides.com
| Hiring Date 0140172001 | Otfice BAC/AU 22
I Cap. Ui Level  100.00 1 Telephone S65ES
Organizational Assignment More... Personnel Structure
| Org. Unit Sales PC Group 1 IPersonnel Brea  Frankfurt
| Posttion Secretary Sales PC Group 1 IPers.Subarea  Zentrale
I Cost Center 0000008110 Vertrieh Gruppe 01 | EE Group Active
| Paryrall Area HR-D: Sal. employess 1 EE Subgroup Salatied staff
|| Awards =
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. . Hot - Mext  Expiration
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Stock
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Login

Username.
Passwort

| Absenden |

> Passwort vergessen
> Kortalt

Neuer Benutzer:
> Jetz registrierent

Systemvoraussetzungen:
* Microsoft Internet Explorer 6.0

* Optional

= Biidschirmaufiosung: 1024 x 768
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Schwerpunkte von Portalen — Content vs. Applikation !}ggﬂ@

Web Solutions Group

Informationsportale Unternehmensportale

g likati tal
Offentliche Portale Applikationsportale

: : Prozessportale
Mitarbeiterportale

Teamportale

Content-zentriert Applikations-zentriert

Schwerpunkte: Schwerpunkte

«  Web-Content « Anwendungen

«  Dokumente * Prozesse

*  Multimediale Inhalte « BW-Content aus den Backendsystemen
*  Wiederverwendung von Inhalten « CMS/DMS wird als Applikation verstanden
*  Multi-Channel Fahigkeit . ...
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Ausgangssituationen E‘E‘eﬂ@

Web Solutions Group

Situation 1 Situation 2 Situation 3
Enterprise Content Erweiterte Content Basis Content
Management LOsung o Management LOsung ‘ Management LOsung

" mit SAP Portal als ein ' mit tiefer Portal- S mit tiefer Portal- "
Zielsystem Integration Integration

Content-zentriert Applikations-zentriert

Schwerpunkte: Schwerpunkte

«  Web-Content « Anwendungen

«  Dokumente Prozesse

*  Multimediale Inhalte BW-Content aus den Backendsystemen

*  Wiederverwendung von Inhalten CMS/DMS wird als Applikation verstanden
. Multi-Channel Fahigkeit .

OPENTEXT




Flexible Portal Content Management Losungen Red

The Open Text
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Situation 1 Situation 2 Situation 3
Enterprise Content Erweiterte Content Basis Content
Management LOsung o Management LOsung ‘ Management LOsung
mit SAP Portal als ein ' mit tiefer Portal- S mit tiefer Portal-
Zielsystem Integration Integration

Content-zentriert Applikations-zentriert

The Open Text
Web Solutions Group

R » L Red@
The Open Text ‘The Open Text

Web Solutions Group ‘Web Solutions Group

Integrate  Manage Optimize
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Unser Angebot E‘?‘l@

Web Solutions Group

Situation 1 » RedDot PCM Enterprise Package

Enterprise Content
Management LOsung

" mit SAP Portal als ein :
Zielsystem

Situation 2

Erweiterte Content = RedDot PCM Content Package

‘ Management Losung ‘
‘ mit tiefer Portal- '
Integration

Situation 3

Basis Content
Management LOsung

\ ) . f |- / .
= RedDot PCM Business Package

OPENTEXT Seie 8
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Status quo T'?E‘!I@

Web Solutions Group

=  SAP ist strategische Integration

— Uber 4 Jahre SAP Portal Integrationen mit heute iber 30 Kunden
— SAP runs RedDot (SAP.com & Business by Design)

— Enge Zusammenarbeit mit SAP

OPENTEXT
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Erweiterung von Portalen durch RedDot Red?

The Open Text
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Datei Bearbeiten Ansicht  Favoriten Extras 2

Hilfe | Personaslisieren | Abmelden

@

I Willkommen Herr Edmund Editor

Company Intranet
Intranet | Intranet mit Navigation
¥ wilkommen > Intranet | [ zZurick

I Telefonliste ElIF] I Main Content

:ueste Intranet.Nachrichten fiir Edmu

o “olker Varrelmann

o Andreas Allerwelt ™™ Susiness Company Kantine jetzt auch mit groRer Salatbar

= siegline Sommer Am Mittwoch wird sie erdffnet, die neue Salatbar in der Kantine. Zwischen 12:00 und 14:00 Uhr kénnen sich unsere Mitarbeiter hier selbst ihre

IOHING Salate aus einer frischen Vielfalt zusammenstellen.
o Ansgar Al P
|V| ew 1 ‘orstandssitzung: Halbjahresbilanz und Ziele
Die Vorstellung der aktuellen Halbjahresbilanz sowie die Erérterung neuer Unternehmensziele bilden das Rahmenprogramm der Vorstandssitzung
am Donnerstag.
) = Autowaschkarten fiir Besitzer eines Firmenwagens
I Telefonliste Ausgabe i} Lu Damit unsere Firmenwagen stets gepflegt aussehen und langer halten, gibt es jetzt fir jeden Mitarbeiter mit Firmenwagen eine Abo Waschkarte.
T — jumm— .|\ Richtlinie innethalb der Abteilungen fur Werbeartikel
Abteilung: abteilung_b 7 BizCom Werbegeschenke werden zunehmend Privat "eingesteckt". Die Ausgaben flr Werbegeschenke sind stark gestiegen. Der starke

Telefon: 0441-93578 -0 \-/" "Sthwund" flhrte zu einer Diskussion, ob generell noch hochwertige Webegeschenke eingekauft werden sollen. Eine scharfere Regelung soll
Abhilfe schaffen.
Mobil: 0131 - 12345678

— e Gunnar Knus geht in den Ruhestand
e San ) ) Gunnar Knus, mit 20 Jahren Firmenzugehérigkett eine bekanrte Persénlichkeit aus dem Management geht in den verdierten Ruhestand. Yon Ruhe
will der Hobbyarchéologe dennoch nichts wissen. Im Herbst will er an einer Expedition zu einer Ausgrabungsstétte in Westindien teinehmen. Am
| Vl eW 2 Freitag, den 23. findet im “Goldenen Krug" eine Abschiussveranstaltung statt.
Betriebsfest 2004
Sommerfest 2004 - Ein Fest fir die Familie! Zum 10. Sommerfest der BizCom sind alle Mitarbeiter aufs Herzlichste eingeladen. Es erwartet euch
&in Programm, dass fir kein Atter etwas zu wiinschen tbrig 14sst...

I Downloads =]

Fusshball und Aerobic far Mitarbeiter
Fussball und Aerobic flr BizCom Mitarbeiter. Wir haben einen neuen Trainer fir unsere FulBballmannschaft sowie eine Aerobic Trainerin
gefunden. Jetzt heisst es Fit in den Sommer.

Informationen fir alle Mitarbeiter [0.00] MB

[

Informationen fir den Vorstand [0.00] MB

Case Study firr die Abteilungen [0.00] MB I VI eW 4

Jahreskericht Wirtschaft 2004 [0.00] MB

]

IView 3
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Personalisierter Content im SAP Portal Red®

The Open Text
. Web Solutions Group

Datei  Bearbeiten Eavoriten  Extras 2

Ansicht

v Ansgar Albers.

Company Intranet  Startseite

Intranet | Intranet mit
» wilkommen > Intranet

¥ willkommen > Intranet

J| reteroniiste =] [ [] main content l Telefol

Wolker Yarrelmann

.
o Andreas Allerwelt - Vorstandssitzung: Halbjahresbilanz und Zie)
 Siegline Sommer Die orstellung der aktuellen Halbjahresbilanz sowig
.

Business Comp

Am Mittwoch wird

BBliSaai ischen Vielfalt zusammenstellen.
Yorstandssitzung: Halbjahresbilanz und Ziele

Die Yorstellung der aktuellen Halbjahresbilanz sowie die Erdrterung

am Donnerstag.

And Allerwelt
Siegline Sommer

Ansgar Albers

Autowaschkarten fur Be r eines Firmen

Damit unsere Fi

eue Richtiinie innerhalb der Abteilungen fi§
BizCom Werbegeschenke werden zunehmend Privel

e Ausgabe i )|

“Schwund" fiihrte zu einer Diskussion, ob generell ] G - E
S| Sunnar Knus geht in den Ruhestand
¥ ! Abhilfe schaffen. i g 2 St
%] Ansgar Telefonliste Ausgabe =l Gunnar Knus, mit 20 Jahren Firmenzugehérigket eine bekanrte Pel
Abteilung: sekretariat Gunnar Knus geht in den Ruhestand will der Hobbyarchéologe dennoch nichts wissen. Im Herbst will &1
Telefon: 0441 93578 -0 Gunnar Knus, mit 20 Jahren Firmenzugehdrigkeit ein) Freitag, den 23. findet im "Goldenen Krug" eine Abschlussveransts
will der Hobbyarchaologe dennoch nichts wissen. | .
Mobil: 0141 987654321 Freitag, den 23. findet im "Goldenen Krug" eine Abs Abteilung: worstand
Gebiude: Birkenweg ¥
- iy Betrisbsfest 2004 Telefor: 0101234567
km: Sommerfest 2004 - Ein Fest fir die Familie! Zum 10, Mobil: 017112345678
ein Programm, dass fir kein Atter etwas zu wiinscH
Gebaude: 1
Fussball und Aerobic fiur Mitarbeiter Raum: 111
Fusshall und Aerobic firr BizCom Mitarbeiter. Wir hal
gefunden. Jetzt heisst es Fit in den Sommer.
J| vowntoaas =l

=
ZZ Informationen fir alle Mitarbeiter [0.00] MB

I Downloads |

—
2 Case Study fiir die Abteilungen [0.00) MB

—
ZE Informationen filr alle Mitarbeiter [0.00] MB

=,
22 informationen fiir den Yorstand [0.00] MB
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Content-Pflege im Portal Red®

The Open Text
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Datei  Bearbeiten Ansicht  Favoriten  Extras 2

Willkommen Herr Edmund Editor

Intranet  Startseite

Intranet | Intranet mit
» viillkommen > Intranet

I Wilkommen | Compar

Zuriick “ory

Hilfe | Personalisieren | Abmelden W
-
|

J| rereroniiste

2

Volker Varrelmann
Andreas Allerwelt
Siegline Sommer
Ansgar Albers

[print] &
Die Vorstellung der aktuellen Halbjahresbilanz sowie die Ersrterung neuer Unternehmensziele bilden das
Rahmenprogramm der Vorstandssitzung am Donnerstag.

Die neuen aktualisierten Umsatzzahlen belegen unseren Aufstieg in das Feld der Marktflhrer und bewveist somit, dass die
Unternehmensstrategie des letzten Jahres 1ist. Um das L auch weiterhin zu forcieren hat der
Worstand eine neue Strategie entwickett, das Unternehmen zu Positionieren und von seinen Wettbewerbern abzusetzen.

I Telefonliste Ausgabe

1 sowie die anschiieRende Prasentation der neuen

Die Agenda sieht eine tndi 1 der rr
i Di i ends wird ein kaltes Buffet geboten.

vor. Zum des

I Downloads =

Angemeldeter Portal-
Informationen fir den Vorstand [0.00] MB U S e r m i t Ed i to r
= Case Study fir die Abteiungen [0.00] MB R eC h t e n I m C M S

ZZ Jahreshericht Wirtschaft 2004 [0.00] MB

Informationen fir alle Mitarbetter [0.00] MB

o
=
=
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Content-Pflege im Portal

Datei Bearbeiten Ansicht  Favoriten Extras 2

I Willkommen Herr Edmund Editor

Company Intranet
Intranet | Intranet mit Navigation

Hilfe | Personaslisieren | Abmelden

@

¥ willkommen > Intranet

=l I Main Content

I Telefonliste

| Zuriick

e “olker Varrelmann o
o Andreas Allerwelt
.
.

Siegline Sommer

B

J| reteroniiste ausgave

[prirt

bilden das|

sowie die Erc neuer
am Donnerstag.

Die Vorstellung der
der Vor

Die neuen aktwatisierten Umsatzzahlen belegen unseren Aufstieg in das Feld der Marktfihrer und bevveist somit, dass d
Unternehmensstrategie des letzten Jahres aufgegeangen ist. Um das Umsatzplus auch weiterhin zu forcieren hat der
orstand eine neue Strategie entwickett, das Urternehmen zu Positionieren und von seinen Wetthewerbern abzusetzen

Die Agenda sieht eine halbstindige Prasentation der Unternehmenszahlen sowie die anschiiefende Prasentation der ne:
Diskussionsrunde vor. Zum Abschluss des Abends wird ein kattes Buffet geboten.

Elf

I Downloads

Informationen fir alle Mitarbeiter [0.00] MB

Informationen fir den Vorstand [0.00] MB

Case Study fir die Abteilungen [0.00)] MB

ZE Jahresbericht Wirtschaft 2004 [0.00] MB

<

Abteilung: abteilung_b
Telefon: 0441-93575 - 0

Mobil: 0131 - 12345678 u mit an
Gehaude: Industriestrasse Beginn: 17:00 im Konferenzraum 2
Bai: oG201 Ende: Gegen 21:00 Uhr

The Open Text
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Content-Pflege im Portal ripcaral.

Web Solutions Group

_

Datei  Bearbeiten Ansicht  Favoriten  Extras 2
e | Personalisieren | Abmelden w

Willkommen Herr Edmund Editor

Wilkommen | Company Intranet  Startseite
Intranet | Intranet mit Navigation
Willkommen > Intranet | £ Zurick

=]
B

Sor,

I Telefonliste Content
>
o Volker Varrelmann o
e Andreas Allerwelt
e Siegline Somm
o Ansgar Albers (] i
Py porin
@(inhalt editieren]
Personalisieren
(Akvaell: Sebetariat; Abteibme_B;Vorstnd)
I Telefonliste Ausgabe EE] ® B (Edit Image]

@ (Edit Image description]

anz sowie die Erorterung neuer Unternehmensziele|

heutige[Vorstellung der aktuellen Halbjahresl

Abteilung: abteilung_b s
pilden das Rahmenprogramm der Vorstandssitzung am Donnerstag.

Telefon: 0441-93578 - 0

Mokl 0131 - 12345678 © W (Edit texd]

Gebéude: Incustriestrasse Die neuen aktualisierten Umsatzzahlen belegen unseren Aufstieg in das Feld der Marktfiihrer und beweist somit, dass d
Unternshmensstrategie des letzten Jahres : auch weitterhin zu forcieren hat der

Raum: oc201 Vorstand eine neue Strategie ertwickelt, das Urternehmen zu Positionieren und von seinen Wettbewerbern abzusetzen
Die Agenda sieht eine halbstiindic owie die Prasertation der ne
Urtarnehmensstratesis mi anachieiender Diskussionarunda vor. Zum Abachiues dos Abenda wird o kates Buffet
geboten.

I Downloads i} Beginn: 17:00 im Konferenzraum 2

Ende: Gegen 21:00 Uhr

=
“Z Informationen fiir alle Mitarbeiter [0.00] MB

[

== Informationen fir den Yorstand [0.00] MB
[

= Case Study fir die Abteilungen [0.00] MB
[

Jahresbericht Wirtschaft 2004 [0.00] MB

I
b

4«
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Content-Pflege im Portal Red®
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Web Solutions Group

Datei Bearbeiten Ansicht Favoriten Extras 2

Willkommen Herr Edmund Editor

Hilfe | Personslisieren | Abmelden

‘@

‘Wilkommen ~Company Intranet  Startseite
Intranet | Intranet mit Navigation
Willkommen > Intranet

| ¥ Zurick B
E][T] I Main Content =]
=

wiarts

o Volker Varrelmann
e Andreas Allerwelt

egline Sommer

o Ansgar Albers [Iw;rk]

Dinhalt editierg

Personalisie
E] (Akbaell: Sekretariat; Abteibmg_B;Vorstand;)
te Ausgabe ® B (Edit Image] ici

SIEdit Image desciption] Personalisieren

I Telefor

[Edit teaseq]
Die heutige Vorstellung d
bilden das Rahmenprogr

® W (Edit text]

Die neuen aktualisierten Um:

Unternehmensstrategie des | V¥ Worstand

Vorstand eine neue Strateaid [ p fopai
eilung_ A

Die Agenda sieht eine halbstiindige Prasertation der Unterneht (7 A hhteil B

anschlieffender Diskussionsrunde vor. Zum Abschiuss des A

Beginn: 17:00 im Konferenzraum 2 ¥ Sekretariat
J| vowntoaas = Ende: Gegen 21:00 Uhr

e speichern l akt. Status I

Informationen fir alle Mtarbetter [0.00] MB

v
o) ke

== Informationen fir den Yorstand [0.00] MB

&)

k:

Case Study fiir die Abteilungen [0.00] MB

J

L2 Jahresbericht Wi

chaft 2004 [0.00] MB
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Status der RedDot Integration ins SAP Portal Red&

The Open Text
Web Solutions Group

IViews
= Integration von personalisiertem, kontext-abhangigen Inhalt
= Sender-Receiver iViews fir Interaktionen
= Ubertragung von locale und theme des Portals
SAP TREX
= Inkrementelle Indexierung von publizierten Inhalten (insert, update, delete)
= |ntegriert Gber Standard Repository Konnektor und Indexing Manager des SAP KM
= Zugriffsrechte werden Uber Security Manager gepruft
Navigation
= Portal Navigation Manager im RedDot CMS
= Integriert Uber den SAP Navigation Service ins Portal

= Mischen von Navigationslinks zu Applikationsseiten und Inhaltsseiten

OPENTEXT




Next Generation !ﬁ‘?"&

Web Solutions Group

= Neue Partnerschaft - RedDot und btexx
— Best of breed - WCM Leader und Premium Portal Integrator
— Know-how Boost flr strategische Integration
— Dbtexx - Certified SAP Partner
— SAP Special Expertise Partner, SAP NetWeaver Portal
— Mehr als 200 erfolgreich umgesetzte SAP Portal Projekte

— Partnerschaft umfasst Sales/Pre-Sales, Entwicklung, Service

OPENTEXT
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PCM Business Package for SAP Red@

The Open Text
Web Solutions Group

= Vollstandige Integration umfangreicher
WCM Funktionalitaten in das SAP Portal

= Einfache, template-basierte Erstellung

von Worksets SAP Enterprise Portal
— Inhaltsseiten, Applikationsseiten und = Erstellung von Inhalts-,
Mischseiten B
= Direktes Bearbeiten und Freigeben von Extranet . Einftigen in die Portalnavigation

|nhalten Im Portal (von Top-Navigation bis in die

Feinnavigation)

= Zugriff und Verlinkung auf SAP KM Inhalte
und Dokumente und PCD-Eintrage

= Direkter Zugriff auf Portal-relevante Daten
aus der PCD (Navigation, Gruppen/Rollen,
Worksets, iViews, ...)

PCM Business Package

OPEN TEX Slide 18

e Content Expert Copyright © Open Text Corporation. All rights reserved.



PCM Enterprise Package for SAP T‘h‘f"@

Web Solutions Group

RedDot Web SAP Enterprise Portal

Solutions Suite Erstellung von Inhalts-,

Applikations- und Mischseiten
for SAP Zuordnung der Berechtigungen
: Intranet tiber Portalrollen des PCD
SmartEdit Extranet Speichern von Inhalten im SAP KM

und/oder LiveServer

Website A <= Erstellung von Inhalten Suche iiber SAP TREX

Zuordnung von Assets,
Dokumenten, ...
Verlinkung

Ubersetzung RedDot PCM Business Package

= Publizierung nach
SAP KM TREX PCD

Freigabe
RedDot Web Delievery

Website B #—

Workflow

Website ... &

Ubersetzung
DM-Integration
Asset Mgmt.

OPEN TEXT slide 19
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The Open Text
Web Solutions Group
r’é SAP NetWeaver Portal - Windows Internet Explorer o E@
@ €~ [z hetpsipa btexx.netjirjjportal?NavigationT arget=ROLES: fjportal_content/btexx/demoportaljeasyWChjcustomerdemos{demo_v25_15/showroom_demav2515{vertrieb|v | (42| X e
w [ZVSAP NetWeaver Portal [ ‘ - e v |-bSeite v () Extras -
Welcome Rudi Redakteur2 | Logout | Deutsch Be
business 1
EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEENER @ btexXtechnologues [—J
- iy
. . u
i Navigat :
: avigations : —— . W -
L]
: Struk basi :
»
: Strukturen basieren :
u
: % auf SAP :
: zu 100% au :
n L
» »
: Portal-Rollen :
u
- L
G IS NN NS EEEEEEEEEEEEEEEEEERY Showroom > Sales
Overview
Welcome...
Marketing to our sales area. If you want some helpful tips on how to become a accessful
salesman have a look at this
Human Resources
Products Selling practices
In capitalist apologetics, the purpose of seling is to help a
customer realize his or her goals in an economic fashion. This
assumption neglects the fact that buyer and seller may not have
> 'BW Radarcharts the same interests. Even if the selling organization recognizes
: that its sustainabilty depends on the maintenance of a healthy
> Quartalsbericht relationship with repeat customers, the salesperson does not
e e necessarily share that goal. Many sales professionals are
Downloads characterized by their short-term goals, a desire for quick
returns on effort, and not the long-term building of relationships @
that the most successful sales people undertake. *
NN NN NN EEEEEEEEEEEEEEEEEE Special Expertise Partner = o .
= M " s S S SN NS SN NS E NN EEEEEEEEEEE DN % (LR RN | " Ordered items
= e I e n tS p re C e n e r = btexx is very proud to have received the coveted “SAP Special y s
- = Expertise Partner for SAP NetWeaver Portal-award for the fourth
: . . = time in a row. As this award emphasizes, btexx guarantees
- =
successful development of any company or employee portal.
: Berechtigung wird : .
u whd oM
n u hitp:/ivevewe btexx.de =
: der Zugang zum :
L} L
L] - L
- L
: Redaktionsmodus :
L] -
- m . . =
: ermoglicht : —
GEEEEEEEEEEEESR EEEEEEEEEEERY € Internet H100%  ~
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The Open Text

Der Wizard zum
Einfligen von
neuem Content ist
nur einen Klick
entfernt...

Das Editieren
erfolgt GUber den
roten Punkt und

bringt den
Redakteur je nach
iIView-Art zu dem
richtigen Tool

I?’?‘ﬂp'ﬁetwwveave?“ﬁoﬂar-

Windows Internet Explorer

Web Solutions Group
LEE

bt jfportal?r arget=ROLES:/jportal_s

G-

=

ontent, Mjc _V25_

g SEIEY

W o

[
|7 SAP Netweaver Portal |

=

- 8

e

ik Seite v {} Extras ~

business
technologies

gg_{s btexx

S e

oom > S:

Overview

e
New Page | Edit Page | ove Up.

Layout | I_IaneDown\

Marketing

Human Resources

Products

> BW Radarcharts
Welcome...

...to our sales area. If you want some helpful tips on how to become a accessful
salesman have a look at this.

> Quartalsbericht
Downloads
Reports Selling practices

In capitalist apologetics, the purpose of selling is to help a
customer realize his or her goals in an economic fashion. This
assumption neglects the fact that buyer and seller may not have
the same interests. Even if the selling organization recognizes
that its sustainability depends on the maintenance of a heatthy

@‘

necessarily share that goal. Many sales professionals are
characterized by their short-term goals, a desire for quick
returns on effort, and not the long-term buikding of relationships
that the most successful sales people undertake.

Special Expertise Partner

Once again, SAP has rewarded btexx's extraordinary expertise.
btexx is very proud to have received the coveted “SAP Special
Expertise Partner for SAP NetiWeaver Portal-award for the
fourth time in a row. As this award emphasizes, btexx
guarantees successful development of any company or
employee portal

hitp:/ive v v btexoc.d

oW R Wi oSN < BN 8 N

Welcome Rudi Redak

r2 | Logout | Deutsch

[ | O]

.:E@;;&m

[wiew] (& [smarpci]

2000

1500

Ordered items

€ Internet

* 100% ~
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I'? SAP NetWeaver Portal - Windows Internet Explorer
AN EEEENENEEEENENEEEEEEEER G@, - [= httpit, _btexx.net/ir) igationTarget=ROL |_cor i _v25_ e ieb[w] [ ¢2|[ %] [s [[2]
L} S
. I r WI rd d m i [z sap Netweaver Portal [ | i - B) - dh - [Erseite - G Extras -
. Hie as = —
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